
AMBASSADE DES ETATS-UNIS 

Forum des Jeunes Entrepreneurs 

 

Grandes lignes du Concours des Bonnes Idées d’Entreprise  
 

L'Ambassade des Etats-Unis à Niamey invite des projets d’idées pour la création 

d'une entreprise soumis par des jeunes nigériens qui s’intéressent sérieusement à 

l’entrepreneuriat ou qui travaillent déjà dans le secteur entrepreneurial.  Ce 

concours est ouvert aux jeunes de nationalité nigérienne entre l’âge de 18 à 35 ans 

provenant de toutes les régions.  Des prix en espèces, des bourses pour des cours 

d'anglais au Centre Culturel Américain, et l’accès spécial à un programme 

informatique sur l’entrepreneuriat seront attribués aux lauréats.  Les idées peuvent 

être élaborées par un groupe de personnes ou par un seul candidat. Un jury mixte 

choisira les lauréats.  Le  jury, composé d’entrepreneurs, de banquiers et  des 

membres de l’Ambassade, sera «anonyme», et utilisera un système impartial 

d’identification des idées soumises. Il faut noter que la première page de 

l’application sera détachée avant que le dossier ne soit soumis aux juges.  

 

Toute idée soumise sera prise en considération et la taille du projet n’aura aucune 

incidence sur le prix à gagner, mais un bon projet d’entreprise devrait comprendre 

les éléments suivants : 

 

1. Votre Mission/La raison d’être de votre entreprise: Un inventaire de raisons 

pour lesquelles l’entreprise doit être créée clairement défini. (Exemple: Nous 

voulons créer un Café-Internet Chic “Le Casbah” parce qu’il n’y a pas d’endroit 

pour les jeunes entrepreneurs de se rencontrer. Nous allons créer un espace de 

réseautage, pour écouter de la musique, et d’entendre des idées d’intellectuels en 

même temps que nous offrons des repas délicieux.)     

 

2. Plan: Un plan de travail qui inclut des objectifs ciblés, des résultats projetés et 

un calendrier d’exécution clairement établi. Le plan de distribution ou de 

publicité sera essentiel: C’est-à-dire les détails de marketing et de logistique sur 

la façon d'atteindre le marché cible.  

 

3. Evaluation: Un plan de suivi et d'évaluation. Comment saurez-vous si votre 

entreprise est sur le chemin de réussite? Quels seront les objectifs à court-terme?  

Ceux à long-terme? 

 

4. Durabilité: Une indication de l'impact à long terme du projet.  

 



5. Budget: Un budget raisonnable. 

 

 

Comment Postuler: 

 

Les idées peuvent être soumises à tout moment, cependant, elles doivent être reçues par 

l’Ambassade des Etats-Unis à Niamey, au plus tard  le 14 novembre 2011, délai de 

rigueur.  Les lauréats seront informés en début Décembre et la cérémonie de remise des 

prix se tiendra avant la fin de l’année.  Veuillez, s’il vous plaît tenir compte de ces dates 

lorsque vous planifiez vos idées d’entreprise. 

 

Les idées doivent être en français, et soumises électroniquement à l’adresse suivante:  

 

Niamey-USEmbassy@state.gov 

 

Nous seront heureux de vous compter parmi les candidats.  

  

mailto:Niamey-USEmbassy@state.gov


 

 

 

AMBASSADE DES ETATS-UNIS 

Forum des Jeunes  

ENTREPRENEURS  
 

CONCOURS DES BONNES IDEES 

 

FORMULAIRE DE SOUMISSION 

 
 

Nom de l’entreprise: 

 

 

Chef de l’entreprise (Nom): 

 

      

Renseignements sur le chef de l’entreprise (téléphone, e-mail, fax, etc.): 

 

 

Membres de l'équipe: (S'il vous plaît fournir le nom, le titre, les renseignements, et une courte 

biographie des personnes qui seront impliquées dans le projet. Les descriptions biographiques 

ne doivent  pas dépasser 4-6 phrases. Etre de nationalité nigérienne est obligatoire, des 

vérifications seront procédées par la suite. 

 

 

  

 

 

 

 

 

 

 

 

Pour assurer l’anonymat, cette page ne sera pas soumise aux juges 

 

 

 
En soumettant cette  idée d‟entreprise et si votre idée est sélectionnée,  vous acceptez que l‟Ambassade 

des Etats-Unis à Niamey n‟a aucune responsabilité ni aucune obligation de vous aider à réaliser votre 

entreprise. 



Nom de l’Entreprise: -Doit être le même nom qu’a la page précédente - 
_________________________________________________________________ 

 

 

Thème de l’Entreprise: 
_________________________________________________________________ 

 

 

Résumé de l’Entreprise: 
______________________________________________________________________ 

 

(La liste de l'objectif global et les objectifs de l‟entreprise que vous espérez atteindre. Les 

objectifs devraient être quelque chose qui peut être mesuré plus tard, et le but / idéal peut être 

plus difficile à mesurer. Pensez «tableau d„ensemble.") 

 

1. But (Exemple - Etablir un Café-Internet Chic “Le Casbah”):  

2. Objectif (s) (Exemple – Créer un endroit ou les jeunes intellectuels et entrepreneurs 

peuvent se rencontrer et discuter des nouvelles et les événements internationaux, et en 

même temps travailler sur l‟Internet. Créer l‟espace ou les écrivains locaux puissent lire 

leurs textes devant une audience des intéressées pour stimuler des débats intéressants.  

Vendre des livres tous neufs et offrir des petits repas de très bonnes qualités) 

 

Défi Identifié par l’Entreprise: 
_____________________________________________________________________ 
 

(En 4-6 phrases, expliquer pourquoi cet entreprise vous intéresse. Quel est le cœur du défi? 

Quels sont les résultats positifs que vous attendez?) 

 

Marché Cible:  
_____________________________________________________________________ 
 

(Qui est le marché cible pour cet entreprise? Soyez aussi précis que possible. Combien de 

personnes bénéficieront directement de cet entreprise? Indirectement? Y a-t-il d'autres 

intervenants dans votre entreprise? Y-a-t-il des possibilités que votre entreprise génère d‟autres 

dans le même quartier? Dans le même secteur? Existe-t-il déjà de compétition indigène? Que 

ferez-vous pour lutter contre la compétition?) 

 

Emplacement de l’Entreprise:  
_____________________________________________________________________ 
 

(Où sera établie l‟entreprise? Pour quoi là-bas?  

 

Activités de l’Entreprise / Chronologie:  
_____________________________________________________________________ 
 

(Fournir des détails sur les activités que vous mènerez pour atteindre les objectifs de l‟entreprise  



et quand elles auront lieu. Par exemple, un Café-Internet Chic “Le Casbah” peut faciliter les 

contacts entre les jeunes entrepreneurs et d‟autres personnes au début de leurs carrières. Une 

activité pour attirer des clients cibles pourrait être d‟avoir des conférenciers spéciaux comme 

Alain Foka ou d‟inviter des écrivains locaux à lire leurs textes. Les exemples d'activités de 

sensibilisation du public comprennent mais ne se limite pas à: la publicité par radio et journal. 

Lorsque vous pensez  à un endroit pour mener les activités de l‟entreprise, pensez à travailler 

avec l'Ambassade des Etats-Unis pour l‟utilisation du Coin American dans votre ville ou 

l‟utilisation d‟autres centres de ressources des organisations internationale, comme espaces de 

rencontre gratuit.) 

 

Total Budget Projeté (en Franc CFA): 
_____________________________________________________________________ 

 

 

 

Organisations Partenaires / Ressources:  
_____________________________________________________________________ 

 

(Quelles sont les ressources de votre entreprise? Les ressources comprennent les talents/ 

compétences des membres de votre équipe, l'expérience antérieure, et l'accès à l'information. S'il 

vous plait, inclure des informations de fond sur vos partenaires. Décrire quand et pourquoi ils 

s‟engagent dan l‟entreprise. Par exemple, Aicha est un chef gourmand qui va fournir les repas 

de la carte; Bakari est le technicien informatique qui s‟occupera d‟ou et comment situer et 

maintenir “les coins chaud” pour l‟Internet.  Caroline s‟occupera des programmes thématiques; 

Daoud s‟occupera de la publicité et de la comptabilité; etc.    

 

 

Plan d'évaluation et de la durabilité:  
_____________________________________________________________________ 

 

(Quels indicateurs allez-vous utiliser pour mesurer la réussite de votre entreprise? Comment 

prévoyez-vous suivre son avancement? Comment allez-vous assurer sa viabilité après la fin du 

financement?) 

 

 


